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K O S T E N L O S E R  G U I D E  ·  7  M I N U T E N  L E S E Z E I T

Die komplette Methode, um
Ihre Haartransplantation bis
zu 20 % günstiger zu
bekommen
Ohne Abstriche beim Ergebnis: die 7 Hebel, die die Rechnung senken, und
die 3 Einsparungen, die Sie nie machen sollten.

B Bruno
Gründer von Hair Mentor – selbst transplantiert

Günstiger zahlen heißt nicht schlechter wählen. Man muss nur wissen, wo die
Marge liegt – und wo man sie auf keinen Fall suchen darf.
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D E R  A U S G A N G S P U N K T

Die Marge existiert, und sie ist riesig
Bei gleicher Graft-Zahl und gleicher Technik können zwei Angebote für denselben Patienten um
das Dreifache auseinanderliegen. Unser eigener Preisvergleich zeigt es: allein innerhalb einer
Stadt reicht die erfasste Spanne von 3.500 bis 15.000 EUR. Dieser Abstand misst nicht die
Qualität – er misst vor allem, wie jede Klinik ihr Angebot aufbaut.

Anders gesagt: Es gibt Spielraum, und man kann ihn nutzen, ohne an dem zu rütteln, was ein
gutes Ergebnis ausmacht. Genau das macht dieser Guide – Hebel für Hebel.

BRUNOS WORT

Als ich meine Transplantationen vorbereitet habe, dachte ich lange, günstiger zahlen hieße ein
Risiko eingehen. Das ist falsch. Die eigentliche Frage ist nicht, wie viel Sie zahlen, sondern
wofür: Es gibt Posten, über die man ohne Folgen verhandeln kann, und drei, bei denen ich
keinen Cent nachgeben würde.

Ein hoher Preis garantiert kein gutes Ergebnis, und ein niedriger Preis bedeutet keine schlechte
Qualität. Worauf es ankommt: das Team, die zu Ihrem Fall passende Technik und die Nachsorge
– nicht das Land, nicht das Etikett.

Was Sie hier finden

7 konkrete Hebel – zur Graft-Zahl, zur Technik, zum Zeitpunkt, zum Umfang des Pakets.
Jeder lässt sich mit der Klinik besprechen, keiner rührt an die Qualität des Eingriffs.

Eine Rechnung mit Zahlen – wie sich diese Hebel an einem echten Angebot aufaddieren,
Zeile für Zeile, bis zu den 20 %.

Die 3 Einsparungen, die Sie nie machen sollten – die einzigen Posten, bei denen ein
Rabatt Sie in die Flucht schlagen sollte – und warum.

Eine Vergleichstabelle – zum Ausfüllen für jede geprüfte Klinik, um endlich Vergleichbares
zu vergleichen.
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Die Hebel, die am meisten wiegen
Sie betreffen alle den Inhalt des Eingriffs, nie seine Qualität.

1 Die Graft-Zahl gegenprüfen lassen
Das ist der Posten, der die Rechnung macht. Eine um ein paar Hundert Grafts aufgeblähte
Schätzung, das sind mehrere Hundert Euro für nichts – und eine unnötig angetastete
Spenderzone. Verlangen Sie eine begründete Spanne und lassen Sie sie durch eine zweite
Meinung gegenprüfen. Mal bestätigt die zweite Meinung die Zahl, mal senkt sie sie, mal hebt sie
sie an: In allen drei Fällen wissen Sie endlich, was Sie kaufen.

2 Die passende Technik zahlen, nicht die meistverkaufte
FUE und DHI sind keine zwei Gegenwelten. DHI ist eine Variante der FUE mit einem Implantier-
Stift: Der Handgriff ist langsamer, also teurer. Es hat echte Indikationen, etwa zum Verdichten
zwischen vorhandenen Haaren. Wenn Ihr Fall sie aber nicht erfordert, zahlen Sie einen Werkzeug-
Aufpreis, keinen Ergebnis-Aufpreis. Fragen Sie, warum diese Technik für IHREN Fall.

3 Zum richtigen Zeitpunkt operieren
Eine zu früh durchgeführte Transplantation auf einem Haarausfall, der weiter fortschreitet, zieht
fast immer einen zweiten Eingriff nach sich. Das ist die doppelte Rechnung. Die Stabilisierung
abzuwarten – oder zuerst mit einem medizinischen Behandlung bei einer medizinischen Fachkraft
abzusichern – ist oft die rentabelste Einsparung des ganzen Wegs.

4 In Etappen behandeln
Nichts zwingt dazu, alles auf einmal zu behandeln. Mit der vorrangigen Zone zu beginnen verteilt
die Ausgabe und lässt Raum, das Weitere an die tatsächliche Entwicklung anzupassen. Bei einem
großen Projekt ist das oft klüger als sparsamer – und beides zugleich.
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Die Verhandlungshebel
5 Den Umfang verhandeln, nicht den Preis pro Graft

Der Preis pro Graft bewegt sich wenig: Das ist das Kerngeschäft. Was sich wirklich verhandeln
lässt, ist das Drumherum – die Nachsorge über 12 Monate, die post-operativen Medikamente, die
eventuelle Nachbesserung, die Unterkunft. Fragen Sie, was ins Paket integriert werden kann, statt
nach einem blanken Rabatt: Sie gewinnen mehr dabei, und die Klinik sagt leichter ja.

6 Alle Angebote auf dieselbe Einheit bringen
Ein günstigeres Angebot ist es nicht immer. Prüfen Sie, dass alle in Follikeleinheiten (Grafts)
rechnen und nicht in Haaren – ein Graft enthält oft zwei bis drei Haare, der Anzeige-Unterschied
kann das Dreifache betragen. Vergleichen Sie dann einen Alles-inklusive-Preis, keinen Lockpreis.

7 In Gesamtkosten über 12 Monate denken
Der ausgewiesene Preis ist nur eine Zeile. Rechnen Sie die post-operativen Medikamente hinzu,
eventuell angebotene Zusatzpflege, Anreise und Unterkunft, die Tage ohne Arbeit und die
Nachbesserung, falls sie nicht enthalten ist. Genau diese Summe muss man zwischen zwei
Angeboten vergleichen.

Die 3 Einsparungen, die Sie nie machen sollten

Die vorherige ärztliche Diagnose. Ohne ernsthafte Untersuchung Ihrer Spenderzone und
Ihres Stadiums kann niemand sagen, was Sie brauchen. Eine übersprungene Beratung ist
keine Einsparung, sondern eine Wette.

Den Arzt, der operiert. Fragen Sie, wer den Eingriff durchführt und wie viele Patienten am
Tag durchlaufen. Das ist die Zeile, die das Ergebnis macht: Sie wird nicht verhandelt.

Die Nachsorge über 12 Monate. Das Nachwachsen entscheidet sich über ein ganzes
Jahr. Ein Angebot ohne Nachsorge kostet am Tag X weniger und danach viel mehr.
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Wie die 20 % zustande kommen
Ein Beispiel, um die Methode greifbar zu machen. Das ist kein Versprechen: Nicht alle Hebel
treffen auf jeden Fall zu.

Ausgangsangebot – 2.800 Grafts, Premium-Technik, Basispaket 5.600 EUR

Hebel 1 – Schätzung gegengeprüft auf 2.400 Grafts − 800 EUR

Hebel 2 – zum Fall passende Technik statt teuerster Option − 320 EUR

Hebel 5 – Nachsorge 12 Monate und Medikamente ins Paket integriert inklusive

Summe nach Methode 4.480 EUR

Also 20 % weniger für denselben Eingriff und dasselbe erwartete Ergebnis – und obendrein
eine vollständigere Nachsorge als am Anfang. Für aktuelle Preisspannen je nach Stadt, Land
und Technik nutzen Sie den Rechner: hair-mentor.com/de/kosten-rechner

Ihre Vergleichstabelle
Füllen Sie sie für jede geprüfte Klinik aus. Die Unterschiede springen ins Auge, sobald sie
nebeneinanderstehen.

Geschätzte Graft-Zahl (in Follikeleinheiten)

Vorgeschlagene Technik, und warum diese

Wer operiert, und wie viele Patienten pro Tag

Gesamtpreis, alles inklusive

Was das Paket wirklich enthält

Post-operative Medikamente inklusive?

Vorgesehene Nachsorge über 12 Monate

Nachbesserung: vorgesehen, zu welchen Bedingungen

Einzuplanende Anreise und Unterkunft

Geschätzte Gesamtkosten über 12 Monate
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Diese Arbeit können wir mit Ihnen machen
Sie haben ein Angebot in der Hand und einen Zweifel? Sagen Sie uns, wo Sie stehen: Wir
schauen uns Ihre Situation an und geben Ihnen eine ehrliche Ersteinschätzung – zu Ihrem Profil
und Ihrem Budget, in Deutschland wie im Ausland. Unverbindlich, in Ihrem Tempo.

KOSTENLOSE HAARANALYSE

Finden Sie heraus, was zu Ihrem Vorhaben passt
Wenige Fragen, zwei Minuten. Kostenlos, unverbindlich und immer in Ihrem Interesse.

→ hair-mentor.com/de/haaranalyse

Unser Versprechen
Hair Mentor ist ein unabhängiges Medium, keine Klinik. Wir sagen Ihnen die Wahrheit, auch
wenn sie weniger verkäuflich ist – manchmal ist die beste Antwort, zu warten. Sie bleiben allein
Herr Ihrer Entscheidung.

B Bruno
Haar-Mentor – Hair Mentor
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